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投资者关系活

动类别

□特定对象调研      □分析师会议        □媒体采访

R业绩说明会        □新闻发布会        □路演活动

□现场参观          □其他 

参与单位名称 投资者网上提问

时间 2025年 9月 4日（星期四）11:00–12:00

地点 上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com

公司接待人员 公司行长吴昕颢先生、独立董事谢德仁先生、副行长兼董事会秘书

谢彤华先生、计划财务部负责人宋建腾先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、麻烦请问公司未来的分红计划和派息政策？

您好，感谢您的关注。本行高度重视投资者回报，自上市以来

一直坚持稳定、持续的分红政策，2024年首次实施中期分红，现金

分红率达32.62%，创上市以来新高，2024年度全年现金分红率比例

达 31.53%，已连续四年超过 30%，不断增强投资者获得感和回报

感，努力提升投资者综合投资回报。目前，本行股东大会已授权董

事会决定2025年中期分红方案。

二、请问贵行营收、归母净利润下滑的原因是什么？目前资产

质量、风险抵补能力如何？

您好，感谢您的关注。2025 年上半年，本行实现营业收入

26.89亿元，同比下降 7.02%，本行实现归属于母公司股东的净利润

11.58亿元，同比下降 4.59%，盈利下滑主要系受市场行情影响，债

券利率多数震荡上行，债券类资产公允价值同比下降。但得益于二

季度息差较一季度回升、中收稳定增长，上半年经营业绩同比情况

较一季度有明显改善。 截至 2025 年 6 月末，本行不良贷款率

0.83%，拨备覆盖率 321.67%，保持上市同行间良好水平。

https://roadshow.sseinfo.com/


三、请问上半年在绿色金融方面，贵行有哪些具体实践，取得

了哪些成果？

您好，感谢您的关注。本行坚决做好绿色金融大文章，积极参

与美丽中国建设，助力实现碳达峰、碳中和目标。截至 2025年 6月

末，我行绿色信贷余额 169.36亿元，较上年末增幅达 29.58%。在成

本优化方面，我行于今年4月成功发行30亿元绿色债券，用于支持

绿色项目贷款，有效降低贷款项目的融资成本；上半年使用人民银

行碳减排支持工具 1.06亿元，支持福建省及重庆市的分布式光伏项

目，政策红利持续释放。在产品创新方面，我行借势新能源电力交

易市场化进程，深化绿色金融拳头产品“光伏贷”场景适配性，提

高产品市场辨识度，截至 2025年 6月末，服务光伏项目总量较上年

末实现 37.3%的增长。在支持绿色项目方面，我行绿色信贷持续发

力，重点投向绿色建筑、废旧资源再生利用、城乡环境基础设施等

领域，助力低碳建筑普及、资源循环体系完善及城乡生态环境升

级，为美丽中国建设筑牢绿色根基。

四、请问上半年贵行零售业务成效如何？

您好，感谢您的关注。今年以来，本行零售业务通过重点抓好

四项工作，构建零售可持续发展核心能力。一是做大做强客群。通

过公私联动抓代发和收单，推进对公授信户、基本户、普惠客户、

台企的代发业务挖掘；通过场景获客、MGM以及定期、理财等钩子

产品抓大财富客户；以快捷支付、代扣代缴嵌入客户生活场景，结

合客户“备用金”需求，等抓结算客户。截至 2025年 6月末，本行

零售客户 277.19万户，较上年末增长 7.25万户，超过去年同期增

量；有效户达到 17.75万户，较上年末增长 1.85万户，增量接近上

年全年，增幅 11.66%；其中创富客户、私行客户的增量超过上年全

年。二是坚持大财富理念。通过资产配置、交叉销售提升金融资

产。截至 2025 年 6月末，本行零售金融资产余额 1,181.64 亿元，

较上年末增长91.53亿元，增幅 8.40%。三是做强做大贷款。加强总

分行能力建设，总行层面优化流程、提升数字化及风控模型能力等



提高市场竞争力，强化总行赋能一线能力，建立分行核心能力。持

续开展客户信贷特征、行为特征等基础特征挖掘，不断优化风险管

理策略，有效提升贷前风险识别和贷中风险预警的有效性，实行精

细化清单管理，及时采取管控措施，加速高风险客户的化解、处

置。四是推动数字化建设。要树立数字化引领业务发展的理念，对

内重点强化业务分析为业务发展提供决策建议、提升内部流程效率

等能力，对客强化营销触达能力以及数字化模型驱动能力等。

五、请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些？ 

您好，感谢您的关注。一方面，本行通过“加量稳价”推动利

息净收入的稳步增长，广开中间业务渠道、加强投资规划、提升非

息收入的稳定性及可持续性；另一方面，通过精简开支与信用风险

成本管控实现降本增效。

六、贵行资产负债结构优化进展如何，预计下半年净息差走势

如何，采取哪些方式稳息差？厦门银行近期获批发行不超过 90亿元

人民币的资本补充工具，后续是否有新的资本补充计划？未来的现

金分红计划是怎样的？

您好，感谢您的关注。在净息差方面，随着本行结构优化及负

债成本管控举措成效显现，上半年我行净息差较一季度回升 4bp，

同比降幅较 2024年上半年显著收窄。本行将持续对资产、负债两端

双向发力，全力以赴有节奏地加大一般贷款增量提质，同时进一步

提升活期存款、缩减存款久期，推动净息差企稳。在资本补充方

面，本行将努力拓宽资本补充渠道，持续优化中长期资产负债结

构，以支持本行各项业务稳健发展。目前，本行 50亿可转债项目尚

在上交所审核中。在分红计划方面，本行高度重视投资者回报，自

上市以来一直坚持稳定、持续的分红政策，目前，本行股东大会已

授权董事会决定2025年中期分红方案。

七、上半年，贵行的非利息净收入同比下降 21.72%。公允价值

变动损益同比减少 3 亿。受市场行情影响，债券利率多数震荡上

行，债券类资产公允价值同比下降。请问贵行当前债券投资的规模



有多少？TPL账户、OCI账户占比分别是多少？后续会如何应对债市

的波动？

您好，感谢您的关注。截至 2025年半年末，本行债券投资（不

含基金）的规模约 1350 亿，TPL及 OCI合计占比约 55%。当前资金

面及基本面仍偏多债市，但受市场情绪影响，需防范利率过度回调

带来的风险。基于此，本行根据市场情况优化投资策略，一是主动

管控市场风险，更加重视短久期、较高票面的存单、信用债等短债

配置，增强票息保护，降低收入波动；二是布局新的利润增长点，

重点关注美元降息周期下的投资交易机会。


