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证券代码：603059         证券简称：倍加洁          公告编号：2023-058 

 

倍加洁集团股份有限公司 

关于中证中小投资者服务中心《股东质询函》 

的回复公告 
 

    本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。 

 

倍加洁集团股份有限公司（以下简称“倍加洁”或“公司”）于近日收到中

证中小投资者服务中心的《股东质询函》（投服中心行权函〔2023〕088 号），

对公司通过股权转让及增资的方式，以 21,256.1557 万元取得善恩康生物科技

（苏州）有限公司（以下简称“标的公司”）52.0006%股权涉及的标的公司股权

评估值、业绩补偿条款及业绩奖励条款设置的合理性尚存疑问，依法行股东质询

权。公司收到《股东质询函》后高度重视，组织人员对相关问题进行了认真核查，

现就《股东质询函》相关问题进行回复并公告如下： 

问题一：标的公司估值是否合理 

公告信息显示，标的公司成立于 2016 年 9 月，主营业务为益生菌全产业链

研发、生产和销售。本次交易采用收益法评估，以 2023 年 6 月 30 日为评估基

准日，标的公司股权账面价值 3,963.32 万元，整体估值为 27,200 万元，增值率

586.29%。本次交易业绩承诺期为 2024 年至 2026 年，业绩承诺期内预测的标的

公司净利润分别为 1,172.69 万元、1,954.73 万元、2,671.40 万元，净利润年均复

合增长率 50.93%。《上海证券交易所上市公司自律监管指南第 1 号——公告格

式》第 1 号《上市公司购买、出售资产公告格式》规定“上市公司应说明成交价

格与交易标的账面值、评估值（如有）之间的差异情况、潜在风险，及公平合

理性分析。”针对标的公司股权评估值的合理性，请你公司说明以下两点问题。 

一是本次交易中预测的标的公司净利润增长率背离历史增长轨迹。依据公

告信息，2022 年度标的公司净利润为 910.2 万元，2023 年上半年标的公司净利

润为 673.17万元，结合收益法预测的标的公司 2023年下半年净利润 378.72万元，
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则标的公司 2023 年净利润较 2022 年增长 15.57%，远低于本次交易承诺期内预

测的标的公司净利润年均复合增长率 50.93%。请你公司说明本次交易中预测标

的公司盈利能力相较于历史盈利能力大幅提升的原因。 

二是本次交易中预测的标的公司净利润年均复合增长率远高于同行业上市

公司。根据东吴证券、中信建投、财通证券、国盛证券等机构的证券研究报告，

科拓生物、蔚蓝生物、安琪酵母、汤臣倍健均主营益生菌产品，研报预测其 2023

年至 2025 年的净利润年均复合增长率分别为 31.32%、32.02%、20.59%、18.69%,

均远低于本次交易业绩承诺期内预测的标的公司净利润年均复合增长率

50.93%。请你公司结合标的公司的行业地位、核心竞争优势、在手订单情况、

行业发展及市场环境变化等说明本次交易中预测标的公司净利润增长率远高于

同行业上市公司的依据。 

 

回复： 

(一)请你公司说明本次交易中预测标的公司盈利能力相较于历史盈利能力

大幅提升的原因。 

标的公司 2022、2023 年销售实现受限于原料菌粉产能瓶颈，后续标的公司

产能预计随着设备投入及产线调试逐步攀升，为销售持续较快增长提供产能基

础。标的公司 2023 年菌粉设计年产能为 20 吨，1-10 月期间处于满负荷运转状态，

自 2023 年 11 月新增冻干机 2 台，并预计在 2024 年 1-2 月，产线调试完成后菌

粉年产能逐步达到 40 吨；2024 年拟通过增加 1 套 20t 的发酵系统、4 台冻干机、

2 台离心机，进而再扩增 40 吨原料菌粉产能，为后续年度销售增长提供充足的

产能支撑。 

同时，近年来，标的公司加大研发投入，为未来产业化菌株的数量提升和业

务开拓进行布局。2024 年标的公司预计将新增产业化菌株 10 个以上，以满足客

户多样化需求。在此基础上，积极开拓保健品头部企业、膳食补充剂头部企业等

客户，并加大经销商体系建设以扩展销售渠道，预计本次交易承诺期内标的公司

营业收入复合增长率有望接近 30%。 

此外，标的公司受益于营业收入的持续增长，预期规模效应和降本增效日益

显现，预计本次交易承诺期内标的公司毛利率有所提升，费用率持续下降，净利

率较快增长，进一步带动本次交易承诺期内标的公司盈利能力增强。 
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(二) 请你公司结合标的公司的行业地位、核心竞争优势、在手订单情况、

行业发展及市场环境变化等说明本次交易中预测标的公司净利润增长率远高于

同行业上市公司的依据。 

1、 标的公司所处的行业地位 

根据调研，益生菌原料行业的知名企业微康生物、一然生物、佰澳达等均未

上市，相关的公开信息较少。根据科拓生物 2023 年半年报披露，科拓生物现有

益生菌原料菌粉产能 30 吨/年，标的公司原料菌粉产能目前 20 吨/年，2023 年 11

月新增冻干机 2 台，在产线调试完成后（2024 年 1-2 月）菌粉年产能逐步达到

40 吨，处于行业中上水平；另外，标的公司是行业标准的主要起草单位，主要

参与制定了《凝结魏茨曼氏菌计数方法》、《凝结魏茨曼氏菌菌粉》、《食品用

菌种制剂》。 

2、核心竞争优势 

（1）标的公司有丰富的菌株资源，菌株 6,000 余株，并储备了大量可产业

化菌株。 

（2）标的公司采用 THANKTECH 发酵技术和冻干保护技术，所以菌粉活

性高、稳定性强。 

（3）标的公司有充足的发明专利，其中：发明专利 36 件，澳大利亚发明专

利 4 件，香港专利 4 件。并且已经发表 28 篇 SCI 学术论文、同时开展 13 项临床

试验，菌株功能询证更可靠。 

3、在手订单 

截至 11 月 30 日，基于已签订的意向性年度框架协议及正在履行中的客户订

单，标的公司在手订单约 2600 万元。标的公司与主要客户等形成了稳定的业务

关系，正常情况下，客户根据自身的实际需求按月度下达订单，标的公司根据订

单安排生产，并在短时间内完成发货。订单从下达到完成交付周期较短，因此公

司在手订单金额相对较小。此主要系行业经营模式影响所致，并不影响未来标的

公司业务的稳定发展。 

4、行业发展及市场环境变化 

近年来，全球益生菌市场继续稳步发展，根据 Markets and Markets 机构的数

据，2021 年全球益生菌市场规模预计达 611 亿美元。预计从 2021 年到 2026 年，

全球益生菌市场将以 8.3%的年复合增长率继续保持增长，至 2026 年达到 911 亿
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美元。益生菌的竞争区域主要集中在亚洲、北美和欧洲三大区域。中国食品科学

技术学会益生菌分会数据显示，亚太地区的益生菌消费规模全球最高，占比约

44.4%，远高于欧洲（23.5%）、北美（17.8%），凸显出亚太地区益生菌行业蓬

勃发展的良好势头。根据中国保健协会的数据，2020 年，国内益生菌产品的整

体市场规模约为 879.8 亿元。欧睿国际的数据表明，当前中国益生菌消费市场规

模已经超过意大利，位居全球第二，并且仍在以每年 11-12%的速度快速增长，

在政策支持和行业规范的背景下凸显出巨大的市场潜力。 

5、本次交易中预测标的公司净利润增长率远高于同行业上市公司的依据 

从同行业的近两年毛利来看 

同行业毛利率 2022 年 2023 年上半年 

科拓生物 51.98% 51.93% 

蔚蓝生物 43.23% 44.18% 

安琪酵母 24.80% 24.54% 

汤臣倍健 68.28% 70.32% 

平均值 47.07% 47.74% 

善恩康 47.54% 49.32% 

标的公司的毛利率与同行业毛利率基本相同，但各家所处的发展阶段并不相

同。标的公司目前处于成长期阶段，由于生产规模和产能限制，销售量与同行业

差距较大，未来标的公司随着产能的提升，营收规模的增大，期间费用等可做到

有效的分摊，故净利率有很大的增长空间。 

从同行业对标公司来看，与标的公司对标的企业是“科拓生物”，主要原因

系标的公司是一家专注于微生物益生菌全产业链研发、生产和销售的高新技术企

业。根据科拓生物 2023 年半年报显示，2023 年上半年科拓生物食用益生菌制品

业务收入 8625.28 万元，同比增长 60.53%，食用益生菌制品成为科拓生物收入占

比最大、盈利能力最强、市场竞争优势最明显的业务板块。 

根据东吴证券对于科拓生物 2023 年三季报的研报显示，科拓生物 2023 年、

2024 年、2025 年预测收入分别为 3.27 亿、4.25 亿、5.45 亿，其中 2024 年、2025

年分别同比增长 29.97%和 28.24%。标的公司 2024 年、2025 年预测营业收入分

别同比增长 20.56%、31.34%，与科拓生物增幅接近，其中 2024 年收入增幅相对

较低主要系标的公司 2024 年刚投产所以增长率较低，25 年产能释放后则增长稳

定。 
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根据研报显示，科拓生物 2023 年、2024 年、2025 年预测净利润分别为 0.98

亿、1.27 亿、1.69 亿，2023-2025 年年均复合增长率为 31.32%。标的公司 2023

年、2024 年、2025 年预测净利润分别为 1,051.89 万元、1,172.69 万元、1,954.73

万元，2023-2025 年年均复合增长率 36.32%，较科拓生物略高，主要系标的公司

目前规模较小，随着产能提升及业务规模扩大，受规模效应影响盈利能力提升空

间较大。 

 

问题二：业绩补偿条款设置是否合理 

本次交易，标的公司原实际控制人承诺标的公司 2024 年、2025 年、2026

年实现净利润分别不低于 1,200 万元、1,800 万元、3,000 万元，三年累计实现净

利润不低于 6,000 万元。交易协议约定，若标的公司业绩未达承诺，标的公司原

实际控制人应当以标的公司股权形式对你公司予以补偿，应补偿给你公司的标

的公司股权比例=（业绩承诺期应实现累计净利润数-业绩承诺期实际实现累计净

利润数）÷业绩承诺期应实现累计净利润数*52.0006%。投资者服务中心对本次

交易业绩补偿条款设置的合理性存在以下两点疑问。 

一是标的公司原实际控制人可用于业绩补偿的剩余股权无法覆盖各种情况

下应当补偿的股权比例。依据交易公告，本次交易完成后，标的公司原实际控

制人郁雪平直接持有标的公司股权比例为 13.9%，通过合伙企业苏州合众、昆

山薪伙间接持有标的公司股权比例分别为 4.8%、3.1654%，合计持有标的公司

股权比例为 21.8654%。根据本次交易设置的业绩补偿公式，假设标的公司业绩

承诺期实现的累计净利润为零，标的公司原实际控制人应当补偿的股权比例为

52.0006%，而标的公司原控股股东交易完成后的持股比例为 21.8654%，仍有

30.1352%的标的公司股权无法补偿。二是以标的公司原实际控制人持有的剩余

股权作为业绩补偿，如标的公司无法完成业绩承诺，其经营不善的风险将全部

由上市公司独自承担，不利于发挥业绩补偿对标的资产原实际控制人及标的公

司核心管理人员的约束作用。 

综上，请你公司说明在设置业绩补偿条款时是如何考虑以上风险，你公司

拟对前述问题采取何种风险防范措施，董事会是否考虑增加业绩承诺履约保障

措施以维护你公司及全体股东的利益。 
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回复： 

根据《股权转让及增资协议》约定，标的公司原实际控制人为郁雪平、喻扬、

李国良三人，交易完成后，三人合计持有的标的公司股权为 31.9%。如业绩承诺

利润未能实现，则由此三人共同以其所持有的股权承担业绩补偿义务。 

据此，对于业绩补偿情景做如下测算： 

1、根据补偿公式计算，每需要补偿 10%的股权对应的 24 年-26 年需要实现

净利润情况如下： 

需要业绩补偿比例 10.00% 20.00% 30.00% 

三年累计实现净利润（万元） 4,846.17 3,692.33 2,538.50 

年均实现净利润（万元） 1,615.39 1,230.78 846.17 

23 年预测净利润 1,051.89 1,051.89 1,051.89 

比例 153.57% 117.01% 80.44% 

2、2023 年预测净利润 1051.89 万元，假设 24 年-26 年无增长，3 年能累计

实现净利润 3155.67 万元，根据业绩补偿公式需补偿 24.65%（（6000-3155.67）

/6000*52.006%）。 

3、根据补偿公式计算，若标的公司 3 年累计实现净利润为 2,319.27 万元

（6000-31.9%/52.006%*6000），即标的公司年均实现净利润 773.09 万元，为 23

年预测净利润的 73%时，则要原实际控制人将持有的公司股权 31.9%全部用于补

偿。 

标的公司所处赛道前景广阔，正处在行业快速发展期，标的公司在菌株库建

设、菌株功效验证方面开展的临床研究、所取得的发明专利等也具有较高的价值，

标的公司菌株专利储备多，且已经签约合作了部分知名客户，预计未来会为标的

公司带来较大的业务增量，故标的公司业务下滑的概率较低。结合前述业绩补偿

情景测算结果，需要原实际控制人将持有的公司股权 31.9%全部用于补偿的情况

发生概率较小。 

另外，根据《股权转让及增资协议》“4.5 公司治理之 4.5.2 董事会”约定，

标的公司董事会设 5 名董事，其中 3 名由倍加洁提名，2 名由郁雪平等提名，董

事长由倍加洁提名；另外，根据协议“4.5.5 财务负责人、人力资源负责人”约

定，标的公司财务负责人、人力资源负责人由倍加洁提名并经董事会聘任，负责

标的公司财务管理、人力资源管理。标的公司财务管理制度将按照倍加洁所属上
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市公司财务体系进行梳理；根据协议“4.5.6 监事”约定，倍加洁将提名 1 名监

事，依法对标的公司的经营管理履行监督职责。倍加洁和标的公司原实际控制人

也考虑设置员工持股平台以激励标的公司核心骨干员工共同将标的公司的事业

发展得更好。 

倍加洁自 2018 年 3 月 2 日在上海证券交易所上市以来，公司实际控制人张

文生先生从未进行过减持。公司管理层兢兢业业，致力于做大做强现有主营业务，

并伺机通过外延式发展进一步将公司各项业务做大做强。 

 

问题三：业绩奖励条款设置是否合理 

协议约定，若标的公司超额完成业绩承诺，上市公司需将超出部分的 30%

作为超额奖励支付给标的公司核心管理人员及技术人员。上述业绩奖励条款仅

设置了净利润考核指标，未考虑盈利质量情况。依据标的公司的审计报告，2022

年末标的公司应收账款占营业收入的比例为 14.29%，2023 年 6 月末标的公司应

收账款占营业收入比例为 35.86%，呈现大幅增长态势。同行业上市公司均瑶健

康、安琪酵母、金丹科技、汤臣倍健的应收账款占营业收入比例为 16.50%、

24.48%、12.99%、9.40%，均低于标的公司同期比例。请你公司结合标的公司

的盈利模式、行业特征、议价能力等补充说明标的公司 2023 年上半年应收账款

占比大幅增长的原因；若标的公司在业绩考核期积压大量应收账款，在此情况

下，对标的公司管理层进行奖励是否审慎，是否有利于保护上市公司及中小股

东利益，并请说明你公司是否考虑在业绩奖励考核条款中增加应收账款回收率

等盈利质量考核指标。 

 

回复： 

因为历史原因，标的公司之前和关联公司昆山佰生优生物科技有限公司（以

下简称“佰生优”）等公司之间存在关联交易。结合盈利预测来看，2023 年预

计收入 7,200 万元，假设 2023 年末应收账款维持 6 月末余额水平，2023 年末应

收账款占营业收入比例为 19.76%，较 2022 年末增加 5.47%。2022 年末和 2023

年 6 月末非合并范围内关联方应收账款占比较大，分别为 686.21 万元与 747.04

万元，营业收入和应收账款均去除非合并范围关联方后，2022 年末应收账款占

营业收入比例为 3.84%，远低于同行业，2023 年 6 月末应收账款占营业收入的比
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例为 18.13%，接近同行业水平。 

根据《股权转让及增资协议》约定，本次交易交割日前，标的公司应该将与

佰生优系列公司之间的应收应付账款清理完毕，标的公司与佰生优系列公司之间

无未结清债权债务；本次交易交割日后 3 个月内，标的公司应当停止与佰生优系

列公司之间的关联交易。去除关联交易的往来款项，未来应收账款将降到合理范

围。 

本次交易已经过公司股东大会审议通过，公司暂不考虑增加应收账款回收率

等盈利质量考核指标。但在完成交易后，标的公司将会采用倍加洁对于应收账款

的管理模式，加大对于应收账款的管控力度。制定应收账款相关的内控管理政策，

合理管理客户赊销期限和及时回收应收账款。确保标的公司不存在积压应收账

款。 

 

特此公告。 

 

 

 

倍加洁集团股份有限公司董事会 

2023 年 12 月 5 日 


